ISTART-UP |
Deux Oriéanais lancent une plate-forme d'achat/vente sur le Weh

Is sont Oréanais, n'ant pas encore 30 ans &t
affichent un sacré culol. Quelgues années
seulement aprés étre sorfis de Ecole de com-
merce et de gestion d'Orléans, Benjamin
Bouchard et Launent Toublet comptent carément
devenir «un acteur incontournables des plates-
formes dachat ventes sur Intemet. Tout ou
presque est daileurs prét pour le lancement de
leur site “www.Captain-Market.com™ fin octobre.
Le marché de la vente & distance par Internet est
en plein boom. |l a bondi de 34% l'an dernier en
France, pour atteindre 16 milliards d'euros.
Mieux, maitié des intemautes ont fait appel 4 ces
“‘market places” pour vendre ou acheter un ou
plusieurs objets ces six derniers mois. En vrai
super-héros gu'aucun défi n'arréte, Captain-
Market part donc & l'abordage des titans que sont
E-bay, Price minister et 2xMoinsCher. La recette
de ses deux créateurs est simple, encore fallait il
¥ penser. «Nous avons repis les points forts des
diférents sites existantsw, résume Laurent
Toublet. CaptainMarket adoptera le prindpe des
annonces détailllées chéres a E-bay, ainsi que
son lamge éventall d'articles. Mais pas son sys
téme de vente, bati sur l'ofire de prix la plus
haute. «Il n'obiige pas le medleur enchérisseur 4
lenir sa promesse dachate, observe en effet
Laurent Toublet. Le temps que les enchémes se
terminent, le plus offrant a done souvent le temps
de se raviser... au grand dam du vendeur. Pour
eviter cel écuell, le site des deux Odéanais

il —

wNous avons congu le site en mous mettant a la place des vtilisatevrs des sites dachats/ventess,

expliquent Lavrent Toublet ¢t Benjamin Bouchard, les créateurs de www.Captain-Market.com

reposera des ventes & prix dégressif. Une inno-
vation dans lunivers des “market places”.
Chague objet pourra se vair attribuer par son
vendeur un prix de départ maximal ainsi gu'un
prix minimal. Sa valeur baissera tant qu'il n'aura
pas trouvé preneur. Du coup, explique Laurent
Toublet, «lacheteur aura la possibiite d'acquenr
de sulte larticle au prix affché pour élre certain

de foblenir, ou d'attendre que e prix baisse tout
en prenant le risque quun autre utifsateur
l'achéte avant lul.»

A force d'&cumer les sites d'achats et ventes, les
deux compéres ont compris guune somme de
petits iens pouvalent &tre améliorés pour faciliter
la vie de leurs utilisateurs. Avec Captain-Market,
aon essaie loyours de se meltre & leur places,
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insiste Benjamin Bouchard. Pour le vendeur, fini
les frais dinserion payants sur le modéle dE-
bay. Comme avec Price Minister, ils dewa
uniguement acquitter une commission s'il a trou-
vé un acheteur. Ce demier aura quant & lui l'as-
surance d'aocquérir un bien conforme & celul mis
envente. «CaplainMarket jovera en effel le rile
dun tiers de conflances, annonce Benjamin
Bouchard. L'argent que lui confiera lacquénaur
ne sera reversé au vendeur gu'une fois que le
premier aura confirmé la réception de l'objet. Et
quil correspond & celul déerit dans lannonce. A
cité de la vente & prix dégressif, lautre innova-
tion sera pour le vendeur, la possibilite d'insérer
une vidéo dans son annonce. « Celle idée m'est
venue gquand jai voulu acheter mon teléphone
porable sur nternets, raconte Laurent Toublet.
Pas facile en effet de décrire le menu et les fone-
tions d'un appareil high-tech au fravers d'un
texte. .. Les deux fondateurs de Captain-Market
ne s'en cachent pas. Eux qui évaient de devenir
leurs propres patrons, mont pas seulement chalsi
de créer une plate-farme de vente en ligne pour
ses perspectives de développement. Mi entrepat
oufoumisseurs, mais seulement un bureau, deix
ordinateurs et une connexion & tres haut debit
«Clest auss parce que les investissements sont
limités», souligne Laurent Toublet. De guoi tout
miser sur la communication, pour permetre &
Captain-Market, tel David, de wvenir défier
Galiath...



